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Une stratégie pragmatique, une équipe réactive, une offre sur mesure

faire appel, sur des 
problémat iques 
spécifiques et selon 
les besoins, à son 
réseau d’experts.
« Cette approche 
p e r m e t  d e 
cons t ru i r e  une 
offre réellement 
sur mesure dans 
laquelle l’intérêt de 
l’investisseur est au 

cœur de notre préoccupation. » indique Axel 
du Fretay.
« Nous intervenons sur des cibles de petites et 
moyennes entreprises, dans des secteurs très 
diversifiés, avec une expertise particulière sur 
les sociétés de services informatiques, mais 
aussi pour des particuliers ou des investisseurs 
désireux de se doter de moyens d’appréciation, 
un préalable indispensable à toute prise de 
décision. Nous sommes, dans tous les cas, le 
partenaire de nos clients ».

Une évaluation externe  
et fine de la notion de risque
Le processus de due diligence est un maillon 
essentiel d’un processus plus global d’acquisi-
tion. Le dirigeant ou l’investisseur a besoin de 
conforter sa décision. Pour ce faire, il a besoin 
d’une vision externe, indépendante et compé-
tente pour lui apporter les éléments d’analyse. 
Les risques s’évaluent par leur traduction finan-
cière comme par leur probabilité d’existence et 
doivent être déclinés dans tous les domaines 
de la cible, c’est là, conclut Axel du Fretay, « la 
mission d’un cabinet comme le nôtre».

Tourville Finances, cabinet dédié 
aux opérations de croissance 
externe et de « restructuring », 
accompagne toutes les phases 
de développement des petites et 
moyennes entreprises au travers 
d’une approche pluridisciplinaire.
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son fondateur et dirigeant, Axel du Fretay, 
fort d’une double expertise profes-
sionnelle de plus de 10 ans en qualité 

d’auditeur au sein de cabinets d’audit anglo-
saxons, et opérationnelle en tant que directeur 
financier d’un groupe coté, bénéficie d’une 
expérience et d’un savoir-faire éprouvés sur 
les audits d’acquisition.

Ce parcours lui permet de nourrir une analyse 
à la fois concrète et fine des enjeux et problé-
matiques que peuvent rencontrer les entrepre-
neurs dans le cadre de leur développement.
Le cabinet, organisé en équipes dédiées, peut 
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